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3.B.10 : TEORIA DE LA INTEGRACION ECONOMICA.

Con el cambio de temario, a partir de la convocatoria de 2023 este tema pasara a ser:

3.B.10: Teoria de la integracién econémica.

De este modo, con lo escrito en este documento este tema estaria actualizado.

B.10. Teoria de la integracién econdmica.

Titulo anterior | B.10. Teoria de la integracion economica.
Motivacion del | Sin cambios

cambio

Propuesta de | I. Efectos de la integracion econémica

contenido II. Sobre la eficiencia y el bienestar en estructuras de
Jestructura mercado de competencia perfecta vs estructuras de mercado

de competencia imperfecta

LIl Sobre la localizacion de las actividades econdmicas

IIll. Sobre el crecimiento econédmico
Il. Evidencia empirica y economia politica de la integracion
economica

INTRODUCCION

» Enganche:

— La integracion econdmica es el proceso por el cual diferentes paises deciden conformar
conjuntamente entidades mas grandes con el fin de mejorar tanto el bienestar nacional
como el del grupo en su conjunto.

o Desde el punto de vista de la teoria econdémica, como indica PELKMANS (2006), la
integracion econdmica supone la eliminacion de las «fronteras econdmicas» entre
dos o mas paises, entendiendo por «frontera econdémica» cualquier elemento, no sélo
fisico, que restringe la libre movilidad de bienes, servicios y factores productivos
entre unos paises y otros.

— Al estudio de estos procesos se dedica a la teoria de la integracién econdmica. En concreto,

esta pretende medir los efectos que la integracion tiene sobre el bienestar y analizar los
determinantes que empujan este proceso.

o Sin embargo, esta no es una tarea sencilla. Dentro de la integracion, intervienen
multiples factores que pueden tener un rol simultdneo en distintas direcciones. Su
marco originario de la liberalizacion comercial, pero posteriormente se ha
incorporado el estudio de la movilidad de otros factores (capital y trabajo).

o Ademas, la teoria de la integracion, pese a estar muy interconectada con otras
disciplinas de la teoria econdmica, carece de un cuerpo tedrico claro y estructurado.

e Sus origenes parten de la propia teoria clisica del comercio internacional, pero seguin
se fue expandiendo el abanico de temas incluidos dentro de la integracion, ésta
se vio en la necesidad de reformularse.

e Asiy tras unos vagos inicios como disciplina propia en los afios 50, la integracion
empezd a beber de temas propios de las ciencias politicas, la economia politica

1 La revolucion neolitica (que define el paso de las economias depredadoras de caza y recoleccion a las economias productoras de ganaderia y
agricultura) tuvo sus inicios aproximadamente en el afio 6000 a.C. Inicialmente, los humanos formaron pequefios asentamientos y las
economias aldeanas eran economias cerradas sin apenas especializacion productiva ni comercio con el exterior aunque mantenian el
imprescindible intercambio en el interior (el intercambio de bienes tiene lugar desde que el Homo habilis comienza a fabricar toscas
herramientas de piedra hace mas de 2 millones de afios). En las aldeas agrarias existia una economia de subsistencia en la que los agricultores
producian por si mismos casi todos los productos que necesitaban (eran aldeas practicamente autosuficientes econémicamente).

Posteriormente, hacia el afio 3000 a.C.-1000 a.C. comenzaron a aparecer las sociedades urbanas (inicialmente en la zona de Mesopotamia),
en lo que GORDON CHILDE denominé revolucion urbana. Este proceso transformé a los pueblos de agricultores, que vivian en aldeas y que
no conocian la escritura, en sociedades civilizadas mas amplias y complejas, con una organizacion politica y religiosa. Estas estructuras
politicas permitieron extraer el excedente a los campesinos y redistribuirlo entre la poblacién privilegiada que habitaba en las ciudades.
Aquel excedente transportado a las ciudades permitio la especializacién productiva en las manufacturas y el comercio y el surgimiento
de nuevos grupos profesionales que no trabajaban la tierra. Con las ciudades apareci6 la especializacion social del trabajo y, por lo tanto,
surgieron los mecanismos de intercambio y redistribucion del excedente.
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internacional o incluso la teoria de juegos, todo ello bajo la influencia directa de las
nuevas teorias del comercio'y del crecimiento?.

o Alolargo de esta exposicion, es conveniente tener en mente que la integracion podria
considerarse como un sustitutivo imperfecto de la teoria del librecambio planteada
por autores cldsicos como ADAM SMITH o DAVID RICARDO.

e Estos plantearon tedricamente los beneficios y la necesidad de llevar al mundo
hacia una situacion en la que las barreras al comercio y a la libre movilidad de
factores fuesen practicamente inexistentes. Sin embargo, el mundo “real” puede
estar sujeto a mayores riesgos e incertidumbres que la teoria clasica del comercio
estaba obviando. Por el contrario y sabedores de las dificultades y posibles efectos
adversos que acarrea la apertura total e incondicional de un pais al libre mercado
internacional, los paises han optado por ir abriendo sus fronteras de manera
gradual y mediante acuerdos mas o menos comprometidos con otros posibles
socios comerciales, todo ello tras ponderar los posibles costes y beneficios en
términos de bienestar que acarrea dicho proceso. Por ello, no es de extrafiar que,
sin llegar a ser una teoria sobre el libre comercio, la teoria de la integracion haya
sido concebida como un second best de la propia idea del librecambio®.

* Relevancia:
— Esta cuestion es, por lo tanto, de gran relevancia tanto a nivel tedrico como practico:

o Desde un punto de vista tedrico, el estudio de los efectos y los determinantes de la teoria
de la integracion economica arrojard importantes implicaciones en materia de
politica economica.

o Desde un punto de vista prictico, su relevancia se puede ejemplificar en el siguiente
dato: segtin los datos de la Organizacion Mundial del Comercio existen en torno a
420 acuerdos regionales notificados (la mayoria areas de libre comercio).

* Contextualizacion:
— Desde un punto de vista histdrico,

o Los comienzos de la teoria de la integracion se enmarcan en la teoria tradicional de
las Uniones Aduaneras, con las contribuciones pioneras de VINER (1950) y
posteriormente desarrollada por autores como MEADE y LIPSEY. Estas teorias
adoptan un enfoque estdtico.

e No es casualidad que la literatura comience a desarrollarse justo después de la
Segunda Guerra Mundial, en paralelo a los procesos de integracion.

o Enla década de 1980, la teoria de la integracion econdmica se enriquece y se reaviva el

interés de la literatura por esta rama, dando lugar a la nueva teoria de la integracion:
e Surgen contribuciones enmarcadas en las ‘nuevas’ teorias del comercio internacional

que incorporan los efectos de las economias de escala 'y de la competencia imperfecta.

2 La teoria de la integracion econdmica se nutre de la teoria del comercio y de la financiacién internacional, asi como de la macroeconomia de
economias abiertas y de la economia industrial, la cual permite analizar el impacto de la integracién sobre el funcionamiento de los mercados
no competitivos. En efecto, lo que comenzé siendo, con el andlisis pionero de VINER (1950), un apéndice de la teoria neoclasica del comercio
internacional, dedicado tinicamente al tratamiento de los efectos ocasionados por la proteccién arancelaria discriminatoria en un contexto de
«segundo 6ptimo» (la teoria tradicional de las Uniones Aduaneras), ha ido ampliando su campo de andlisis con el fin de incluir:
a. Otro tipo de efectos derivados de la liberalizacion comercial, en especial los llamados «efecto dindmicos», de mayor relevancia que
los estaticos aunque de mas dificil cuantificacion; y
b. Los efectos que se generan al suprimir barreras no arancelarias y adentrarse en fases mas avanzadas de integracién econémica
(mercado comun).

3 Se considera que los procesos de integracién eliminan algunas distorsiones pero mantienen otras respecto de la situacion de libre
comercio, tanto en los paises que los llevan a cabo como en paises externos a la integracion, de ahi que no resulten en 6ptimos paretianos,
es decir, una situacién en la que no es posible una reasignacion de recursos que beneficie a un pais sin perjudicar a ningtin otro. Con la
integracién econdmica no se puede garantizar una mejora del bienestar de todos los paises respecto de la situacién de partida.
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e Se produce un esfuerzo en la literatura por medir los efectos sobre el crecimiento
(efectos dindmicos) de esta mayor integracion en los mercados europeos.
o Mas recientemente, la teoria de la integracion econdmica se ha preocupado por
cuestiones como la localizacién de la produccién, contribuciones enmarcadas en la
economia geogrdfica.

e Elandlisis de la integracion econémica ha ido creciendo en importancia a lo largo
de las ultimas décadas hasta convertirse en un campo auténomo dentro de la
Economia Internacional.

= Problemadtica (Preguntas clave):
— ¢Qué es la integracion econdmica? - Introduccion
— ¢(Qué tipos de integracion economica existen? — Apartado 0
— ¢Como se modelizan sus efectos? — Apartado 1
— ¢Por qué se lleva a cabo la integracién econémica? - Apartado 2
— ¢Cdémo se valoran los efectos de la integracion? — Apartado 3
— ¢Son los Acuerdos Comerciales Regionales un escalon o un obstaculo para el sistema

comercial? — Conclusién

= Estructura:

0. FORMAS DE INTEGRACION ECONOMICA
1. EFECTOS DE LA INTEGRACION ECONOMICA
1.1.1dea
1.2. Efectos de las uniones aduaneras sobre el bienestar en un contexto de pais pequefio, competencia perfecta y andlisis estitico
1.2.1. Aportacion de VINER (1950)
Idea
Modelo de equilibrio parcial de VINER (1950)
Valoracion
1.2.2. Aportaciones de MEADE (1955): Efecto expansion del comercio y teoria del second best
1.2.3. Aportacion de LIPSEY (1957)
Idea
Modelo de equilibrio parcial
Modelo de equilibrio general
1.2.4. Factores determinantes de la deseabilidad de una unién aduanera (BHAGWATI y PANAGARIYA)
1.2.5. Comparacién de la uniéon aduanera con una reduccion de aranceles no discriminatoria (COOPER y MASSELL, 1965)
Idea
Modelo
1.3. ; Por qué puede ser mejor la union aduanera que la reduccion indiscriminada de aranceles? Efectos no considerados por COOPER y MASSELL
1.3.1. Consideracion de posibles compensaciones: KEMP y WAN (1976)
1.3.2. Consideracion de un pais grande: efectos sobre la relacion real de intercambio (MUNDELL, 1964)
1.3.3. Consideracion de competencia imperfecta
Efectos pro-competitivos
Efectos relacionados con el aprovechamiento de las economias de escala (CORDEN, 1972)
Efectos de la especializacion perversa (GRUBEL, 1967)
Efectos relacionados con la diferenciacion de productos (KRUGMAN, 1979)
Efectos sobre el comportamiento de las empresas (MELITZ, 2003)
1.3.4. Consideracion de un contexto dinamico: efectos sobre el crecimiento [ver tema 3.B.9]
2. DETERMINANTES DE LA INTEGRACION ECONOMICA: ;POR QUE SE PRODUCE LA INTEGRACION ECONOMICA Y
CUANDO ES MAS DESEABLE?
2.1. Determinantes geogrificos
2.1.1. ;Qué es la Nueva Geografia Econémica?
2.1.2. Modelo centro-periferia (KRUGMAN, 1991)
Idea
Modelo
Evidencia empirica
Valoracion
2.2. Determinantes politicos: Economia politica de la integracion econdémica
3. METODOLOGIA EMPIRICA DE LA INTEGRACION
3.1. Modelos residuales
3.2. Modelos de intensidad de comercio
3.3.Modelos de Equilibrio General Computable (CGE)
3.4.El modelo gravitatorio
3.5. El modelo gravitatorio con heterogeneidad de empresas
3.6. El efecto frontera
3.7.Efectos empiricos de la integracion
;Dénde estamos?
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0. FORMAS DE INTEGRACION ECONOMICA

‘ Exponer brevemente. |

* La integracion econdmica puede tomar distintas formas en funcion del grado de compromiso de
los paises participantes.
— En su situacién mas basica, la integracion econdmica suele contemplarse como una mera
reduccion de aranceles para determinados productos y con algtn pais en particular.
— Sin embargo, cuando nos referimos a la teoria de la integracion econdmica, ésta considera estas
reducciones arancelarias como casi anecddticas, para pasar a analizar procesos mucho mas
amplios y globales.

* Pasamos a ver las distintas fases de la integracion econdmica:
1. Tratado de Preferencia Comercial: Es una primera fase de un proceso de integracion. Este suele

llevarse a cabo por parte de dos o mas paises que pretenden reducir barreras en el comercio de
una serie de bienes. Esta reduccion de barreras, aunque es sustancial, no llega a bajar los
aranceles a cero. De este modo, los paises participantes acuerdan una reduccion de los aranceles
aplicados a dichos productos, manteniendo los aranceles originales frente a terceros.

o Un ejemplo de Tratado de Preferencia Comercial seria el tratado “Developing 8
Organization” formado por 8 paises arabes (Turquia, Indonesia, Malasia, Bangladesh,
Pakistan, Egipto, Iran y Nigeria).

o Esto constituye una estructura arancelaria discriminatoria, no aceptado por la OMC, ya que
suponen un trato discriminatorio que entra en conflicto con la cliusula de nacion mds
favorecida (articulo I del GATT).
https://www.wto.org/spanish/forums s/debates s/debate3 s.htm

2. Tratado de Libre Comercio: Es un siguiente paso hacia la integracion consistente en la eliminacion

de las barreras arancelarias y las restricciones cuantitativas al comercio entre los paises que se
integran, pero reteniendo cada pais sus propios aranceles y restricciones frente al resto del mundo.

o Un ejemplo de zona de libre comercio lo constituye el Tratado entre México, Estados
Unidos y Canada (T-MEC) o el European Free Trade Agreement (EFTA).

o El hecho de que este tipo de acuerdos permita a los miembros fijar aranceles distintos
frente a terceros plantea un problema practico conocido como «eviccion de comercio» (trade
deflection). Productos externos pueden entrar a la unién por un pais del drea de integracion
con impuestos mas bajos, para terminar en otro pais socio con aranceles mas altos. Este

ejemplo se puede ilustrar en la siguiente imagen:
IMAGEN 1.— Eviccidn de comercio

Solucion:
Reglas de Origen
(Valor afiadido)

Fuente: Camarero, M. & Tamarit, C. (2019). Economia de la Unién Europea (8%). Editorial Aranzadi, S.A.U.

Para evitar este problema, se puede recurrir a reglas de origen, las cuales solo permiten el
libre movimiento de mercancias que hayan sido producidas integramente o en un
determinado porcentaje del valor afiadido en los paises asociados. Sin embargo, en la
practica, estas reglas suelen ser complicadas de aplicar y generan muchos problemas
burocraticos, por lo que una forma mas sencilla de evitar este problema es avanzar en el
progreso de integracion hacia un estadio superior: la Unién Aduanera

3. Unién_Aduanera: Constituye una forma de integracién economica en la que, ademads de

suprimirse las barreras arancelarias y las restricciones al comercio entre los paises miembros,
éstos adoptan un Arancel Aduanero Comun frente al resto del mundo, lo que asegura un nivel
de proteccion uniforme para cada producto sea cual sea el punto de la unién por el que se
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importe el mismo. Ello conforma un territorio aduanero tnico y plantea la exigencia de elaborar
y aplicar una legislacion aduanera comun, asi como una politica comercial exterior comun.

o El ejemplo clasico de unién aduanera seria la formada por los 6 paises fundadores de la
Comunidad Europea (1957) a partir de 1968. Un ejemplo mas actual (aunque con
importantes trabas) seria la Unién Aduanera de Africa Austral formada por Sudafrica,
Lesoto, Botsuana, Namibia y Suazilandia.

IMAGEN 2.— Unién aduanera y arancel exterior comiin

Fuente: Camarero, M. & Tamarit, C. (2019). Economia de la Unién Europea (8%). Editorial Aranzadi, S.A.U.

o La gestion de una unién aduanera no esta exenta tampoco de problemas y puede suponer
un incentivo a medidas de integracion positiva?, ya que supone tnicamente libertad de
movimiento de bienes, pero segtin los paises se van integrando, se requiere de mecanismos
formales que permitan la libre movilidad de los demads factores productivos: trabajo y
capital. Esto dara lugar a un nivel superior de integracion: el Mercado Comiin.

4. Mercado Comin: Es una forma de integracion econdmica en la que, ademas de permitir/facilitar

la libre circulacién de mercancias a través de la instauracion de una unién aduanera, los paises
miembros eliminardn también los obstadculos a la libre circulacion de los factores productivos
(el trabajo y el capital), con lo que quedan integrados tanto los mercados de bienes y servicios
como los mercados de factores (lo cual exige a su vez la armonizacion o coordinacion de
determinadas politicas econémicas).

o Un buen ejemplo de esta forma de integracion seria MERCOSUR, integrado por Brasil,
Argentina, Paraguay y Uruguay (a pesar de las considerables fallas a la libre movilidad
del trabajo).

o Un mercado comuin puede presentar problemas en cuanto a las disparidades del ciclo
econdmico y de las politicas econdmicas que lleven a cabo los paises socios. Para intentar
conseguir una armonizacion de las politicas y del ciclo, los paises pueden avanzar hacia
una Unién Econdmica.

5. Unién Econdmica: Se trata de un mercado comun en el que se ha establecido una estrecha

coordinacion de las politicas econémicas. Supone que los paises miembros se comprometan a
alcanzar una serie de objetivos de politica econdmica comunes, como la armonizacion
impositiva, con el fin de evitar costes de transaccion en la libre circulacién del comercio.
Ademas, esta Union Econémica permitiria la libre movilidad de capitales.

6. Unién Econémica y Monetaria: Consiste en una unién econémica donde se ha unificado la politica

monetaria. Con ella, los Estados miembros poseerian una moneda comun a fin de eliminar
fluctuaciones y costes debidos al tipo de cambio, pero a la vez tendrian que ceder parte de su
politica monetaria a un Banco Central que controlaria la inflacion de toda su area. La zona euro
seria un ejemplo de esto. Una vertiente tedrica de la Unién Monetaria y Econémica plantea la
cesion no so6lo de la politica monetaria sino también de la fiscal hacia una institucion
supranacional [véase tema 3.B.17].

Sin embargo, pese a adoptar una politica monetaria y fiscal comtn, pueden surgir fallos de
gobernanza interna que impiden la gestidn eficiente de las instituciones politicas. Este problema
interno puede llevar a que los paises necesiten también integrarse en términos politicos, es decir,

4 Segin TINBERGEN (1954), todo proceso de integracion suele comportar dos grupos diferentes de aspectos:
a) Una «integracion negativa», relativa a la eliminacién de obstaculos, restricciones y discriminaciones al movimiento de bienes,
servicios y factores productivos (esto es, un proceso de liberalizacion entre los paises que se integran; y
b) Una «integracion positiva», relativa a la modificacion de instrumentos e instituciones ya existentes, y a la creacién de otros nuevos,
a nivel supranacional, con el fin de que el mercado funcione con suficiente armonia y se promuevan objetivos mas amplios de
politica econémica.
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crear instituciones politicas que puedan dirimir problemas de gobernanza como crear leyes y
ejecutarlas para el conjunto de los socios. Esto nos llevaria a una Unién Econdmica y Politica.

7. Unién Econdémica y Politica: Supondria el tltimo estadio de integracion. Este es, por ejemplo, el
nivel de integracion existente entre los distintos Estados que conforman un sistema.

* En cualquier caso, cabe sefialar que, en la practica, pocos procesos se presentan en estas formas puras.

Tratado de Tratado de g . Union Unidn
. . . Unidn Mercado Unién .. .
Etupu lntegradoru Preferencia Libre , .. Econémica Econémica
. . Aduanera Comiin Econémica . -
Comercial Comercio y Monetaria | 1y Politica
Eliminacién de aranceles X v v v v v v
Arancel exterior comtin X X v v v v v
Libre circulacién de factores X X X 4 v v N4
Armonizacion de politicas
y del ciclo X X X X v v
Politica monetaria tinica X X X X v
Coordinacion e instituciones
politicas comunes X X X X X X v
1. EFECTOS DE LA INTEGRACION ECONOMICA

1.1. Idea

* Toda integracion econdmica conlleva una serie de costes y beneficios de acuerdo a las caracteristicas
de los paises que intervengan. Este andlisis coste-beneficio es dificil de realizar pues pueden
intervenir muchos factores, mayoritariamente politicos, que pueden limitar la integracion.

— Con todo, la teoria de la integracion se ha conformado de acuerdo a 2 grandes literaturas:

a) La teoria tradicional que inicamente considera efectos estaticos del comercio, y
b) La nueva teoria de la integracion que considera efectos dindmicos, la integracion de
flujos de inversion extranjera directa y los posibles penalizadores geograficos al comercio.
— Este apartado pretende desarrollar ambos enfoques, todo ello desde el punto de vista de la
teoria econdmica y sin entrar en los efectos cuantitativos observados o determinantes politicos
que pudieran estar afectando el proceso integrador, los cuales seran analizados con
posterioridad.
o En concreto, nos centraremos en la teoria de las uniones aduaneras, pero la mayoria de los
analisis pueden ser aplicados a otras formas de cooperacién comercial.

1.2. Efectos de las uniones aduaneras sobre el bienestar

en un contexto de pais pequefio, competencia perfecta y analisis estatico

1.2.1. Aportacion de VINER (1950)

Idea

* Las uniones aduaneras combinan proteccionismo (erga extra, i.e. respecto al resto del mundo) y libre
comercio (erga intra, i.e. en su interior).

— Hasta la década de 1950, solia pensarse que las uniones aduaneras tenian un efecto
inequivocamente positivo sobre el bienestar en comparacion con la estructura tradicional
arancelaria, dado que estaban mas cerca del libre comercio. El primer autor en rebatir esta idea
fue VINER (y de hecho lo hizo antes de la aparicion de la teoria del second best).
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* Como se ha indicado, los efectos estaticos se engloban dentro de las teorias tradicionales del
comercio basadas en los trabajos originarios de VINER (1950). De acuerdo a este enfoque, todo
proceso integrador via comercio conlleva 2 efectos contrapuestos:

i) Creacion de comercio: Implicaria que, cuando dos paises se abren a través de un tratado de libre
comercio, debido a la supresion del arancel, sea mas barato importar del nuevo socio comercial
que producirlo internamente. Con ello, podriamos observar la creacidon de comercio, ya que el
pais dejara de producir un determinado bien con altos costes de producciéon y pasara a
importarlo del nuevo pais socio. Gracias a ello se estaria creando comercio entre dos paises que
anteriormente no comerciaban de la misma manera, pudiendo aumentar su comercio bilateral.

ii) Desviacién de comercio: Consiste en que la firma de un tratado de libre comercio podria implicar

que un pais dejase de comerciar con un pais tercero con bajos costes de produccion y
reorientase su comercio hacia el nuevo pais socio, el cual podria presentar mayores costes de
produccién. Este efecto podria ser auin mayor dentro de una unién aduanera si la tarifa comtn
arancelaria protegiese de la competencia exterior frente al productor (ineficiente) con mayores
costes de produccion.

Modelo de equilibrio parcial de VINER (1950)

* Podemos ilustrar estos efectos con un ejemplo numérico. Supondremos:
— 3 paises (A, By R) y 1 tinico bien.
o Los paises A y B seran los que formen la unién aduanera, mientras que R serd el resto del
mundo. Tras la instauracién de la union, A y B retiran los aranceles (y todas las barreras

comerciales) entre si, pero los mantienen frente a R.

— Las preferencias sociales son perfectamente ineldsticas.
— Competencia perfecta en los mercados de bienes (P = CMg) y de factores.

Desarrollo
* De este modo, se pueden dar 3 situaciones reflejadas en la siguiente tabla:
Pais B . ,
Situacion Coste (Pais con el que Pais A, Pais R Efectos
. (Nuestro pais) (Resto del mundo)
nos integramos)
Coste 16 > 10 < 12 No hay
1 | Coste + Arancel (antes de la unién) 24 10 18 ningtn
Coste + Arancel (tras la unién) 16 10 18 efecto
Coste 8 < 10 < 12 Efecto
2 | Coste + Arancel (antes de la union) 12 10 18 creacion de
Coste + Arancel (tras la union) 8 —> 10 18 comercio
Coste 8 < 10 > 6 Efecto
3 | Coste + Arancel (antes de la unién) 12 10 <— 9 desviacion
Coste + Arancel (tras la unién) 8 —> 10 9 de comercio

* En este ejemplo, el pais A aplicaba un arancel del 50 % a todos los bienes. Tras la integracion con B
deja de aplicar estos aranceles a B, pero los mantiene con R.

— En la situacion 1, el pais A no cambia su comportamiento, ya
que la rebaja de los aranceles a B no cambia la decision de ﬁ:i
produccion/importacion’. "

5 Esta situacion es equivalente al caso en el que originalmente el pais importara de R y lo continuara haciendo tras la integracion.
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— En la situacién 2, el pais A deja de producir el bien y pasa a
importarlo de B que lo produce de forma mas eficiente, (e

(Pg2t)

P pR
Fo=Fa
"Py=Pg

generando asi un efecto creacion de comercio.

Efecto creadion de comerdio

— En la situacién 3, el pais A deja de importar el bien de R (que
es el pais mas eficiente en la produccién) y empieza a importar
de B, generando asi un efecto desviacion del comercio.

, . (Pa+t)+
Notese que el excedente del consumidor aumenta, pero la Pat
Py = (PR*0)

pérdida en la recaudacion es mayor, por lo que el efecto neto e

Pp |

seria negativo.

o Q

* JACOB VINER (1950) consideraba que, si la integracion econdmica llevaba a que los efectos desviacién
de comercio fuesen superiores a los de creacion de comercio, la integracion generaria pérdidas y no
ganancias de bienestar.

— Al ser A un pais pequeno, sus cambios en el comercio no afectan al bienestar en B ni en R. Por
lo tanto, si el bienestar de A aumenta el bienestar global aumentara, y viceversa.

Valoracion

* La teoria de VINER es de gran relevancia debido a su caracter pionero a la hora de cuestionar la
deseabilidad de la formacion de una unién aduanera.

* Sin embargo, el analisis de VINER parte de unos supuestos muy restrictivos. En particular, el analisis
de VINER no tiene en cuenta la demanda, al suponer que la demanda nacional de productos es
invariable y totalmente inelastica.

— Aportaciones posteriores, como las de MEADE (1955) y LIPSEY (1957) relajan estos supuestos y
consideran ademas de los efectos sobre la produccidn, los efectos sobre el consumo resultantes
de la formacién de una unioén aduanera.

1.2.2. Aportaciones de MEADE (1955): Efecto expansion del comercio y teoria del second best

* La aportacion de MEADE (1955) es pionera en 2 sentidos:

— En primer lugar, MEADE incorpora en su analisis el lado de la demanda, al considerar que la
formacion de la unién aduanera generaria cambios en los precios relativos de los distintos
bienes y con ello cambios en la demanda.

o Si se obtienen ciertos bienes a un menor coste, podemos esperar que la demanda nacional
de productos extranjeros responda incrementandose.
o Este efecto es el conocido como expansion de comercio, que genera una fuente de ganancias

para los consumidores, ya que pueden comprar mas bienes que antes y pagar menos
(aumentando, por tanto, el excedente del consumidor).

— En segundo lugar, enuncia la teoria del second best posteriormente desarrollada por LIPSEY y

LANCASTER (1956) [ver tema 3.A.22]. Esta teoria nos dice que cuando no se cumple alguna de las

condiciones de dptimo, entonces las otras condiciones de Pareto, aunque se puedan cumplir o

Es mas, esto seria igual incluso en el caso en el que importara de B antes de la unién y lo continuara haciendo. Esto es asi a pesar de importar
a un precio mas bajo tras la reduccion de aranceles, pues se ha supuesto demanda perfectamente inelastica, es decir, la cantidad importada
no variara a pesar del cambio en el precio y en este andlisis estamos considerando los efectos desde el punto de vista de la produccion.
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alcanzar, no son necesariamente deseables. Por lo tanto, las condiciones de Pareto son
deseables solo si se cumplen fodas de manera simultanea.
o MEADE emplea la teoria del second best para generalizar el resultado de VINER: la formacion

de una unién aduanera, que supone un acercamiento al ideal de libre comercio, no tiene
por qué ser mejor en términos de bienestar que quedarse en una situacién con menor
integracion.

* En general, podria parecer que una unién aduanera representa un paso hacia la situacion ideal de
libre comercio y por lo tanto mejoraria el bienestar social. Sin embargo, esto no es asi debido a la
teoria del second best [ver tema 3.A.22].

— Las uniones aduaneras combinan proteccionismo (erga extra, i.e. respecto al resto del mundo) y
libre comercio (erga intra, i.e. en su interior), de lo que se deduce:

o La union aduanera conduce a un nivel de bienestar menor que el libre comercio. En efecto, para
que se dé una asignacion 6ptima en el sentido de Pareto a nivel mundial, es necesario que
se cumpla la siguiente condicién: RMSY = RMTY = RRI. Con libre comercio esta
condicion se cumple, por lo que el libre comercio es 6ptimo en el sentido de Pareto. Con
una unién aduanera, sin embargo, se mantienen aranceles con el exterior, por lo que se
abre una brecha entre el nivel de precios doméstico y la RRI, de forma que ya no se alcanza
un Optimo de Pareto.

o La union aduanera no es necesariamente mejor que una estructura arancelaria no discriminatoria.
Aunque hallamos eliminado los aranceles (y por ende estemos mas cerca de una situacion
de libre comercio), no estamos necesariamente mejor que con aranceles. Esto se justifica
porque, al comparar las dos situaciones, nos estamos moviendo en la teoria del second best®
[tema 3.A.22], puesto que la formacion de una unién aduanera elimina una distorsion (los
aranceles entre sus paises miembros), pero mantiene otras (los aranceles a terceros paises).

¢ La teoria del second best, fue propuesta por LIPSEY y LANCASTER (1956) en el contexto de la teoria del comercio internacional.
Concretamente en el contexto del debate de libre comercio vs proteccionismo. Muchos autores opinaban que el libre comercio seria mejor
que el comercio con restricciones y que, si un pais quiere defender sus industrias nacientes o corregir los efectos de distorsiones, deberia
considerar usar impuestos o subsidios antes que aranceles. Esta opinidn, debe ser matizada, ya que su validez solo ha sido demostrada
en una situacién de competencia perfecta tanto en mercados nacionales como internacionales (tanto de bienes como de factores).

Cuando esta situacion no se dé (y como regla general, no se dard), el problema es bastante diferente y debemos recurrir a la teoria del
second best. Esta teoria se propone encontrar la mejor situacién posible cuando, debido a distorsiones, no es posible cumplir todas las
condiciones para un éptimo de Pareto (first best). El principio fundamental de esta teoria es que una vez que se hallan incumplido una o varias
condiciones para que se dé el éptimo de Pareto, no es necesariamente verdad que la segunda mejor situacion (second best) sea aquella en la que todas las
condiciones restantes se cumplan.

Un corolario de este principio es que una vez se incumplen las condiciones paretianas no es posible afirmar que afadir distorsiones
adicionales vaya a mejorar o a empeorar la situacion.

Podemos estudiar esto mediante la siguiente analogia propuesta por MEADE (1955). Imaginemos que una persona quiere alcanzar el punto
mas alto de una cadena montafiosa. Tratando de conseguir su objetivo, esta persona deberd subir y bajar montanas, por lo que no es
verdad que para alcanzar este objetivo nuestro individuo tenga que andar siempre hacia arriba. Ademas, como el monte mas elevado esta
rodeado de montafias mas bajas de diferentes alturas, después de a ver subido una montafa, nuestro individuo posiblemente tendra que
trepar una montafia mas baja. Por lo tanto, no es cierto que cualquier movimiento hacia el objetivo final consiga que nuestro trepador esté
en un punto mas elaborado.

Esto puede ser representado mediante el siguiente diagrama:
altitude

Si suponemos, por ejemplo, que nuestro individuo se encuentra con un obstaculo insuperable en D que le impide alcanzar la cumbre Vel
objetivo de nuestro agente sera alcanzar el punto mas alto posible, A. Si al llegar a B se da cuenta de que no podrd pasar de D en vez de
quedarse en B o, peor aun, continuar andando hacia V para quedarse atascado en D, nuestro escalador retrocedera hasta A y alcanzara el
segundo punto mas alto.
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1.2.3. Aportacién de LIPSEY (1957)

Idea

» Posteriormente, LIPSEY (1957) va a estudiar precisamente el lado de la producciéon y el lado del
consumo en equilibrio general. En cualquier caso, de momento vamos a considerar la aportacion de
LIPSEY (1957) en un contexto de equilibrio parcial.

Modelo de equilibrio parcial

» Partiendo del andlisis de VINER, relajamos 2 supuestos:
— En primer lugar, relajaremos el supuesto de demanda vertical, entendiendo que la demanda
tiene pendiente negativa.
o De este modo, la formacion de una unién aduanera tendra un efecto adicional: la creacién
de consumo, que es el aumento de la demanda producido por la caida del precio, de manera

que aumentara el excedente del consumidore.
— En segundo lugar, LIPSEY considera, ademds, que el coste marginal (i.e. curva de oferta) no es
constante sino creciente.

Desarrollo
» Graficamente, antes de que se forme una union aduanera existe una estructura arancelaria
no discriminatoria, y las importaciones provienen de R a un precio (P + t), que es menor que (P + t)
pero mayor que Pg. Tras la creacion de la uniéon aduanera entre A y B, el pais A para a importar de B,

ya que ahora su precio de importacion, P, es menor que el del resto del mundo, (Py + 1).
IMAGEN 3.— Analisis de LIPSEY (1957)

P

(Pg+1)
PU = (PR+EJ
Py =Pg |-

Pr

0 Q? Q)q’ : Q

Fuente: Elaboracion propia

* Como consecuencia, la demanda aumenta (por la pendiente negativa de la curva de demanda) y la
oferta doméstica disminuye (por la pendiente positiva de la curva de costes). Asi, la importaciones
aumentan.

» Los efectos redistributivos son:
— Excedente del consumidor: Aumentaen (a + b + ¢ + d).

— Excedente del productor: Disminuye en a.

— Recaudacion del gobierno’: Disminuye en (c + ¢) —es decir, es nula-.

o Efecto neto: (b+d) —e

1) Efecto creacion de comercio (b): Parte de la cantidad que se autoabastecia el pais A con produccién

nacional, pasa a ser producida por B, que es mas eficiente que A.

7 Se asume que la recaudacion del gobierno se destina integramente a transferencias de suma fija a los consumidores con preferencias
homotéticas idénticas (esto hace que el patréon de consumo no se vea afectado por el efecto redistributivo que cause la recaudacion del
impuesto y su reasignacion en forma de transferencias).
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2) Efecto creacion de consumo (d): Algunos consumidores antes no consumian y ahora sf lo hacen con
la caida del precio.

3) Efecto desviacion de comercio (e): La cantidad que abastecia el resto del mundo a A pasa a ser
producida por B que es menos eficiente que el resto del mundo.

e Por lo tanto, el efecto de una union aduanera frente a una estructura arancelaria
no discriminatoria es ambiguo (como defendia VINER).

Modelo de equilibrio general

* Como hemos dicho antes, el andlisis de LIPSEY (1957) fue en realidad un analisis de equilibrio general.
Asi, LIPSEY fue pionero en estudiar las uniones aduaneras bajo una perspectiva de equilibrio general.

* En nuestro analisis partiremos de los siguientes supuestos:
— Existen 3 paises (A, By R) y 2 bienes (X e Y).

o Los paises A y B seran los que formen la unién aduanera, mientras que R sera el resto del
mundo. Tras la instauracion de la union, A y B retiran los aranceles (y todas las barreras
comerciales) entre si, pero los mantienen frente a R.

— Las preferencias sociales son perfectamente ineldsticas.

— Los bienes se producen de acuerdo a una fecnologia neoclasica de buen comportamiento,
representable mediante una funcion de produccién continua y dos veces diferenciable,
creciente y estrictamente cuasiconcava, con rendimientos constantes a escala.

o Estos supuestos nos llevan a representar una frontera de posibilidades de produccién concava®.

— Competencia perfecta en los mercados de bienes (P = CMg) y de factores.

Desarrollo
* Partimos de una situacion de libre comercio. Suponemos que el pais A se especializa en la
produccion del bien X e importa el bien Y del pais R, ya que P§ < P¥ < P%. De este modo, la relacién
real de intercambio viene dada por (P‘;} / Plff) (linea amarilla) donde el pais R es el mas eficiente en la
produccion del bien Y.
— En ese caso, el éptimo de produccion en A seria el punto P y el 6ptimo de consumo seria el

punto C. Es decir, el pais A exporta el bien X e importa el bien Y.

IMAGEN 4.— Situacion inicial con libre comercio en un modelo de equilibrio general

Y

oC

FPP

Fuente: Elaboracion propia

8 En realidad, LIPSEY considera una FPP recta. En nuestro analisis utilizamos una FPP cdncava por sencillez ya que estamos mas
familiarizados a este analisis.

11/34



3.B.10 Teoria de la integracion econdmica. Victor Gutiérrez Marcos

* Supongamos que el pais A establece un arancel a las importaciones del bien Y provenientes de R,
que hace que los precios relativos domésticos pasen a estar definidos por (PQ / (P§ 1+ t))) (linea

verde en la Imagen 5).
— Con el arancel, el nuevo precio relativo doméstico es:

Precio relativo doméstico = _x < Px = RRI
py 1+ p,

o Vemos como el precio relativo doméstico es menor que la relacion real de intercambio,
es decir, el pais hace frente a unos precios distintos a los precios mundiales a causa del
arancel. La recta de precios se vuelve mas plana (y disminuye la pendiente).

— Los productores domésticos de Y se enfrentaran a una menor competencia en precio con el resto
del mundo a causa del arancel, que encarece el precio relativo de Y. En consecuencia,
disminuiran la produccion de X y aumentaran la de Y (que ahora es mas rentable) hasta situar
la produccion en el punto P’

— Por su parte, los consumidores se enfrentaran a otros precios, por lo que se produciran
2 consecuencias:

i) En primer lugar, ahora actuardn en respuesta a los precios modificados, por lo que la
pendiente relevante (los precios domésticos) ya no coincide con la RRI y en el 6ptimo, se
igualara la RMS al cociente de precios domésticos.

ii) En segundo lugar, como suponemos que el gobierno reparte entre los consumidores la
recaudacion del arancel, la nueva recta de precios relativos con el arancel se desplaza
paralelamente hacia arriba, marcando la Frontera de Posibilidades de Consumo. En la
tangencia entre esta recta de precios relativos y la curva de indiferencia encontramos el
nuevo punto de consumo, C’. La tangencia se producird sobre la paralela a la RRI que
corte en el punto P’ ya que los términos de intercambio con el resto del mundo no han
cambiado (al ser un pais pequeno)°’.

IMAGEN 5.— Introduccién de un arancel en un modelo de equilibrio general

Y

oC

Fuente: Elaboracion propia

9 Notese que, aunque el precio relativo de Y haya aumentado, no es necesario que la cantidad consumida de Y disminuya y la de X
aumente, pues ello dependera de los efectos renta y sustitucion (concretamente, ello sélo ocurrird cuando ambos bienes sean ordinarios).
Lo que si se exige es que el nuevo punto de consumo se sittie en una curva de indiferencia inferior.

ES ER ET
Bien normal >0 >0 >0 ) o
Bienes ordinarios
>0 <0 50 (Elasticidad precio, ep < 0)
Bien inferior B Gi
>0 <0 <0 ienes Giffen
(Elasticidad precio, ep > 0)

Si sube el precio relativo de Y baja el precio relativo de X, pero el razonamiento es el mismo.
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= Supongamos que ahora A decide formar una unién aduanera con B, de forma que P} < P¥+ (1 + 1) <
P, por lo que comienza a importar el bien de B en lugar de importarlo de R.

— En este caso, los términos de intercambio vendrian dados por (P§ / P%) (linea roja), tal que el nivel
de consumo podria situarse en un punto como C”. Vemos cémo en esta situacion nos llevaria a

una situacion de bienestar idéntico a la situacion considerada del arancel no discriminatorio.
o Notese que este resultado no tiene por qué darse. Lo hemos representado asi para
demostrar que existe la posibilidad de que la situacion resulte en un bienestar idéntico

pero no tiene por qué ser asi (podria ser mayor o menor).

IMAGEN 6.— Formacion de una union aduanera en un modelo de equilibrio general

Fuente: Elaboracién propia

* Por lo tanto, de nuevo volvemos a la idea inicial. Ambos resultados son subdptimos, por lo que el
mero hecho de acercarnos a la solucion dptima de Pareto mediante eliminacion de imperfecciones

no garantiza que otra situacion con mayores imperfecciones sea siempre peor (teoria del second best).

1.2.4.Factores determinantes de la deseabilidad de una union aduanera (BHAGWATI y PANAGARIYA)

* BHAGWATI y PANAGARIYA analizan cudles son los factores que deben confluir para que el impacto
de la unidn aduanera sea positivo. Asi cabe sefialar que el efecto neto depende de:

= (+) Nuimero de miembros que participan en la union aduanera: Cuanto mayor sea el nimero, mayor
serd la posibilidad de que en la unién aduanera participen los paises mas eficientes.

= (+) Volumen de comercio entre los propios miembros: Cuanto mdas comerciasen entre si previamente
los miembros de la unién aduanera, menor sera el efecto desviacién de comercio;

= (=) Volumen de comercio entre los miembros y el resto del mundo: Cuanto mdas comerciasen
previamente los miembros de la unién aduanera con el resto del mundo, mayor sera el efecto
desviacién de comercio;

= (+) Magnitud de los aranceles previos: Cuanto mayores fuesen los aranceles previos, mayor sera
el efecto de creacidn de comercio;

= (-) Magnitud del arancel comiin posterior: Cuanto mayor sea el arancel comun posterior, mayor
sera el efecto desviacion de comercio. El GATT, en su articulo XXIV, prohibe la creacion de
uniones aduaneras cuyo arancel exterior comdn sea mayor que la media de los aranceles previos;
= (+) Grado de sustituibilidad de los bienes de los paises miembros (o grado de similitud ente las
economias de los paises miembros o grado de comercio intra-industrial de los paises
miembros): Cuanto mayor sea el grado de sustituibilidad de los bienes de los paises miembros,
mayor sera el efecto creacion de comercio y menor serd el efecto desviacion de comercio.
Supongamos el caso extremo en que los paises A y B producen el mismo bien industrial. Con
anterioridad a la unién aduanera, A importaba bienes agricolas de R, y tras formarse la union,
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seguird importandolos de R porque B no produce ese tipo de bien, por lo que no hay efecto
desviacion. En cambio, como ambos paises producen bienes industriales, es muy probable que
si haya efecto creacion de comercio;

e (+) Elasticidad-precio de la oferta y la demanda: Cuanto mayores sean las elasticidades-precio de
la oferta y la demanda, mayor sera la creacion de comercio y de consumo, respectivamente,
pues mas disminuye la produccion nacional y mas aumenta la demanda'.

= (+) Nuimero de blogues comerciales: Cuanto mayor es el nimero de bloques comerciales menor es
la desviacion de comercio (KRUGMAN, 1991). No obstante, la relacion no es lineal: KRUGMAN
sefala que la existencia de un solo bloque seria equivalente a la situacion de libre comercio
mundial y maximizaria el bienestar global.

= (+) Diferencial de precios (costes) de nuestro pais (A) con el socio comercial (B);

= (-) Diferencial de precios (costes) del socio comercial (B) con el resto del mundo (R).

1.2.5.Comparacion de la unién aduanera con una reduccion de aranceles no discriminatoria
(COOPER 1y MIASSELL, 1965)

Idea

* COOPER y MASSELL (1965) argumentan que siempre existe una politica de reduccién de aranceles
no discriminatoria que produce una ganancia inequivoca de bienestar.

Modelo

» Partiremos de los mismos supuestos que en el modelo de LIPSEY bajo equilibrio parcial ya descrito.

Desarrollo
* Supongamos que, en vez de formar una unién aduanera, el pais A reduce el arancel del resto del
mundo para que (P +t') seaigual a Py (donde, por tanto, t" = Py — Pg). Ahora, el precio sera igual

que con una unién aduanera, pero las importaciones no vendran de B sino del resto del mundo.

IMAGEN 7.— Comparacion de la unién aduanera con una reduccion de aranceles no discriminatoria (COOPER y MASSELL,

1965)
P
(Pe+1)
Po= (PR +1)
Pi=(Pr+t)=Pp
PR
: S A Q

Fuente: Elaboracion propia

10 En términos graficos, notese como cuanto mas elasticas sean las curvas de oferta y demanda, mas grandes seran las areas b y d
respectivamente, y por lo tanto, mayores son las ganancias de la integracion.
P /

(Pg+1)
Po=(Pr+1) /

|
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» Graficamente, se tiene la misma situacién que antes, pero ahora el gobierno de A tiene unos ingresos
arancelarios de (e + f+ ¢) y, por lo tanto, esta medida supone una ganancia inequivoca de bienestar de
(b+d+f+g):

— Los efectos redistributivos son:
o Excedente del consumidor: Aumentaen (a+ b + ¢ + d).

o Excedente del productor: Disminuye en a.

o Recaudacién del gobierno: Pasa de ser (c+e¢) a ser (f+ e+ g), es decir, varfa en (f+g) — ¢
(pudiendo aumentar o disminuir).
e Efectoneto:b+d+f+g
= Por lo tanto, se produce una mejora neta de e+ f+ ¢ en comparacion con la
creacion de una unidn aduanera

» ;Por qué entonces se crean las uniones aduaneras en vez de recurrir a reducciones de aranceles de
este tipo? Como sefialaron PAUL y RONALD WONNACOTT (los hermanos Wonnacott) es que este analisis
es incompleto'":

a. Estamos considerando un pais pequerio, que ignora los posibles efectos de las decisiones del
pais sobre los precios.
b.Es un analisis de equilibrio parcial, que no tiene en cuenta las interrelaciones entre distintos

mercados.

c. Se asume competencia perfecta. Si considerasemos competencia imperfecta nuestras conclusiones

podrian cambiar.
d. Hemos supuesto un contexto estdtico, sin tener en cuenta los efectos dindmicos.

* Todos estos efectos podrian dar lugar a que la formacion de una unién aduanera fuera preferible a
una reduccion de aranceles.

— Los hermanos WONNACOTT defienden que integrarse en una union aduanera puede ser
preferible a la reduccion unilateral y no discriminada de aranceles si se permite que los paises
que forman parte de la union aduanera actiien como un pais grande frente al resto del mundo
y mejoren sus términos de intercambio y bienestar.

1.3. (Por qué puede ser mejor la union aduanera que la reduccion indiscriminada de aranceles?
Efectos no considerados por COOPER y MASSELL

1.3.1.Consideracion de posibles compensaciones: KEMP y WAN (1976)

» KEMP y WAN (1976) muestran que con politicas de compensacion la unién aduanera es Pareto
superior a un arancel no discriminatorio, ya que existird un arancel exterior comun que, combinado
con un sistema de transferencias de suma fija, permitira mejorar a los paises de la union aduanera y
no empeorar al resto.

— Dicho arancel exterior comun serd el que mantiene el comercio con el resto del mundo
inalterado, lo cual implica el establecimiento de un arancel exterior comun igual o inferior a la
media de los existentes antes de la union aduanera?.

11 Los propios COOPER y MASSELL terminan reconociendo que la creacion de una unién aduanera podria tener efectos positivos a causa
de otros canales. En su articulo argumentan que la desviacién de comercio entre los miembros de una unién aduanera, puede permitir
aumentar la produccion industrial de los socios, lo cual podria llevar a posibles externalidades positivas derivadas de dicha produccion.
2 A modo de ejemplo:
e Los acuerdos del GATT, en su articulo XXIV, establecen que las barreras al comercio con Estados no miembros no sean
incrementadas con el proceso de la integracion.
¢ La Comunidad Andina desarroll6 mecanismos para compensar a los paises pequefios que salieran perjudicados.

BHAGWATI critica que es poco probable que las compensaciones se lleven a cabo en la practica.
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1.3.2.Consideracion de un pais grande: efectos sobre la relacién real de intercambio (MUNDELL, 1964)

* Uno de los supuestos claves que hemos visto en las teorias analizadas hasta ahora era que los paises
que iban a formar la unién aduanera eran pequerios frente al resto del mundo.
— Esto implicaba que la union aduanera era incapaz de alterar los precios mundiales.
— Sin embargo, si suponemos que los paises son grandes entre ellos y respecto al resto del
mundo, el resultado puede ser distinto.

* Supongamos que los paises A y B forman una union aduanera. Al hacerlo, A pasa a discriminar a
favor de B en algunos bienes, lo cual supone una mejora de la RRI de B con respecto a Ay R (pues
aumenta la demanda de sus exportaciones, aumentando su precio). Al mismo tiempo, B pasa a
discriminar a favor de A en otros bienes, lo cual supone una mejora de la RRI de A con respecto a B
y R. Por tanto:

— El efecto neto en la RRI entre A y B es ambiguo.

— El efecto neto en la RRI entre la unién aduanera y R es inequivoco: la unién aduanera
experimenta una mejora de su RRI, porque, al formarse la union aduanera, ésta pasa a importar
menos bienes de R y, como la unién aduanera es grande con respecto a R, esto supone una
caida del precio de sus importaciones provenientes de Ry, con ello, una mejora de su RRI.

o Esto implica, ademads, que la unién aduanera podria fijar un arancel exterior comun que
fuese dptimo [ver tema 3.B.7].

* Del mismo modo, puede pensarse que la formacién de una unién aduanera grande puede tener
capacidad para influir en las negociaciones de politica comercial a nivel mundial.

1.3.3.Consideracion de competencia imperfecta

Efectos pro-competitivos

* La integracion econdmica reduce el poder de mercado de las empresas domeésticas en los sectores de
bienes comercializables, 1o que a su vez tiene efectos positivos sobre la eficiencia asignativa y productiva.

* Supongamos que existe una situacion de partida en la que dos paises presentan una estructura
monopolistica en un determinado sector gracias a la presencia de un arancel que no permite la
entrada de otras empresas. La integracion comercial hara que la estructura de mercado pase a ser
un oligopolio acercandose por tanto a una situacion de competencia perfecta.

— El modelo de BRANDER y KRUGMAN proporciona una buena explicacién grafica de éste
argumento. Partiendo de una situacion de monopolio, la eliminacion de aranceles podria hacer
que el equilibrio resultante debido al comportamiento estratégico de cada una de las empresas
pase a ser el correspondiente al de COURNOT.

— En dicho caso, la cantidad lanzada al mercado por ambas empresas serd mayor y el precio
menor, acercandonos a la situacion competitiva, aumentando el excedente total y, por lo tanto,
aumentando el bienestar de la sociedad en comparacién con la situacion inicial de autarquia.

* Los efectos pro-competitivos se manifiestan en:
i. Efecto precio (reduccion de los margenes);
ii. Efecto no-precio (estimulo a la innovacién); y
iii. Reduccion de las ineficiencias (incentivos a reducir la ineficiencia X de LEIBENSTEIN).
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Efectos relacionados con el aprovechamiento de las economias de escala (CORDEN, 1972)

Idea
* La teoria tradicional asumia que los costes marginales (que dan lugar a la curva de oferta) eran

constantes (VINER) o crecientes (LIPSEY). Sin embargo, muchas industrias se caracterizan por tener
costes marginales decrecientes, es decir, economias de escala internas a la empresa®.
— Esto implica que los paises pueden beneficiarse de una unién aduanera porque aumenta su
mercado objetivo, pudiendo explotar dichas economias de escala.

* CORDEN (1972) sefala que, en presencia de economias de escala, los efectos de creacion y de
desviacion del comercio siguen siendo validos, pero que, ademas podran surdir otros 2 efectos:

— Efecto reduccion de costes: Es un efecto positivo por aprovechamiento de la escala.
— Efecto supresion de comercio: Es un efecto negativo que ocurre cuando la formacién de la union

aduanera permite la creacion de empresas que sobreviven gracias a la proteccion que les
brinda la union, y que sin esta serian desplazadas por la produccion del resto del mundo.

» Partimos de los siguientes supuestos:
— 3 paises (A, By R) y 1 unico bien.
o Los paises A y B seran los que formen la unién aduanera, mientras que R serd el resto del
mundo.
— La tecnologia da lugar a economias de escala (i.e. CMe decrecientes, que se corresponden con las
curvas de oferta'*).
— Las preferencias sociales son idénticas en Ay B, lo que da lugar a curvas de demanda idénticas en

ambos paises.

— Supondremos la siguiente relacién de costes unitarios (como la situacion 3 en VINER):
Pr < Pgp < (Pr+t)<(Pg+1t)
———
<Pa
Es decir, el resto del mundo es mas eficiente que nuestro socio comercial y nuestro socio
comercial es mas eficiente que nosotros'.

* Se pueden dar 3 casos:
a) Que ambos paises (A y B) tengan un productor antes de formar la uniéon aduanera;
b) Que solo un pais de la union aduanera tenga un productor; o
¢) Queni A ni B tenga un productor antes de la unién aduanera y se cree una empresa al amparo
de la unién aduanera'®.
o Vamos a analizar en detalle el primer caso.

13 Notese que aqui la clave es, mas que los costes marginales decrecientes, las economias de escala. Y es que puede haber economias de
escala con costes marginales crecientes.

14 Al haber economias de escala, los precios fijados para este bien guardaran relacién con los costes medios y no con los costes marginales,
pues en este ultimo caso las empresas sufririan pérdidas, al ser los costes marginales inferiores a los costes medios. Asi pues, la curva de
costes medios corresponde a la curva de oferta.

15 Ademas, cuando se forme la unién aduanera tendremos que Py < Py < Py < (P + 1) < Py.

16 Nétese que no nos planteamos el escenario de varios productores en algin mercado, ya que al haber economias de escala, sélo podra
existir, a lo sumo, un productor en cada mercado.
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IMAGEN 8.— Aprovechamiento de las economias de escala (CORDEN, 1972)
CMe
P

Pa

Pg

Pual CMep

CMep

PR

0 Qp Qg oy’ Qua Q
Qg

Fuente: Elaboracién propia

* El productor del pais B es mas eficiente que el del pais A, por lo que su curva de CMe se sitia por
debajo. La oferta del resto del mundo es infinitamente elastica al precio Pg, siendo mas eficiente que
Ay que B, por lo que se situa debajo.

— Partimos de una situacion de autarquia. Los paises tienen aranceles prohibitivos, por lo que existe
en cada pais una empresa doméstica que abastece por completo el bien a su mercado interno.

— Si se crea una unién aduanera entre los paises A y B, la empresa del pais B, que es mas
eficiente, se hace con todo el mercado de A (pues Py < Pg < (Pg +1) < Py), por lo que la
cantidad total ofrecida aumenta hasta Q,;, y el precio disminuye hasta Py4.

o Esto genera 2 efectos:

i) Efecto creacion de comercio: El pais A elimina su produccién doméstica (i.e. el productor
de A cierra) y pasa a importar de B la totalidad de su consumo. Esto supone un efecto
creacion de comercio al estilo VINER que veiamos al principio, y que incrementa el
excedente del consumidor de A en el area (P4 — Pg — 1 —2).

ii) Efecto reduccion de costes: El aumento de la produccion de la empresa del pais B
provoca una caida del coste medio (y, por tanto, del precio) al que se abastece el
mercado (P4, en la interseccion de CMeg con Dy, ) fruto del aprovechamiento de
las economias de escala internas. Asi, se produce un efecto adicional positivo que
incrementa el excedente de los consumidores de Ay B en el area (Pg — P4 — 2 — 3).

o Noétese que no se produce efecto desviacion de comercio (pues A no importaba de R), ni supresion
de comercio (pues la creacion de esta union aduanera no da lugar a nuevas empresas).

Implicaciones
= Por lo tanto,
— En el caso de que cada pais tuviera un productor antes de formar la union aduanera, los efectos para
la unidén seran positivos'’;
— En el caso de que sélo un pais de la union aduanera tuviera un productor antes de formar la union
aduanera, los efectos serian ambiguos'®; y

17 Los efectos en el caso de que ambos paises tuvieran un productor antes de formar la unién aduanera serian:

1. Creacion de comercio (+): S hay, ya que A deja de producir y comienza a exportar de B.. v
2. Desviacién de comercio (—): ~ No hay, ya que A no importaba de R. x
3. Reduccion de costes (+): S1 hay, pues se concentra la produccion al producir todo en B, lo que permite explotar economias de escala. v
4. Supresion de costes (—): No hay, ya que no se crea ninguna empresa nueva al amparo de la unién aduanera. x

Los efectos seran, por tanto, inequivocamente positivos.

18 Los efectos en el caso de que sélo un pais de la union aduanera tuviera un productor antes de formar la unién aduanera serian:

1. Creacion de comercio (+): No hay, ya que A no producia. x
2. Desviacion de comercio (—): S1 hay, ya que las importaciones de A pasan de estar producidas en R (més eficiente) a estar producidas en B. v
3. Reduccion de costes (+): S1 hay, pues se concentra la produccién al producir todo en B, lo que permite explotar economias de escala. v
4. Supresion de costes (—): No hay, ya que no se crea ninguna empresa nueva al amparo de la unién aduanera. x

Los efectos seran, por tanto, ambiguos.
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— En el caso de que ninguin pais de la union aduanera tuviera un productor antes de formar la union
aduanera, los efectos serian negativos™.

* Y es que, en general, podemos decir que si tras la uniéon hay menos productores, el bienestar
aumentara (salvo que haya especializacion perversa); si hay los mismos, el efecto serd ambiguo y si
hay mas, el bienestar disminuira

Efectos de la especializacion perversa (GRUBEL, 1967)

= Si se abandona el supuesto de que las curvas de demanda son idénticas en ambos paises, el efecto
reduccion de costes de una unién aduanera ya no es tan claro.

— Suponiendo de nuevo que el pais B es mas eficiente que A, lo ldgico seria esperar que tras la
creacion de un unién aduanera toda la produccién la concentrase B, como habiamos visto.

— Sin embargo, pude ocurrir que el pais A parta de un coste medio inferior y, al formarse una
union aduanera, sea la empresa del pais A la que abastezca ambos mercados, teniendo lugar
una especializacién perversa que genera ineficiencia productiva.

IMAGEN 9.— Especializacion perversa

CMe
P

P
B CMep,

Pa \

CMeg

0 Qp Qa Q

Fuente: Elaboraciéon propia

» ;Por qué A, que es menos eficiente (i.e. curva de CMe por encima) parte entonces de un CMe inferior?
— Porque se desplaz¢ antes a lo largo de su curva de costes medios por algtin accidente histérico.

Efectos relacionados con la diferenciacion de productos (KRUGMAN, 1979)

» A partir de finales de la década de 1970, surgen las ‘nuevas’ teorias del comercio internacional. Estas
teorias introducen los desarrollos de la teoria de la organizacion industrial en el andlisis del comercio
internacional, enriqueciendo enormemente el analisis [ver tema 3.B.7].

— El modelo de economias de escala internas y diferenciacion horizontal de KRUGMAN (1979)
muestra como el aumento del tamafo del mercado por una mayor integracién econémica

puede conducir a un aumento de las variedades de productos disponibles y a un precio mds bajo, lo
cual es algo valorado positivamente por los consumidores.

Efectos sobre el comportamiento de las empresas (MELITZ, 2003)

Mencionar lo de empresas y el modelo de MELITZ

19 Los efectos en el caso de que ningiin pais de la union aduanera tuviera un productor antes de formar la unién aduanera serian:

1. Creacién de comercio (+): No hay, ya que A no producia.

2. Desviacién de comercio (—): S1 hay, ya que las importaciones de A pasan de estar producidas en R (més eficiente) a estar producidas en B.

No hay, pues la produccién no se concentra més, sino que pasa de estar toda producida en R a estar toda

3. Reduccion de costes (+): producida en B.

St hay, ya que al amparo de la unién aduanera, se crea y sobrevive una empresa que, sin la union, serfa

4. Supresidn de costes (=): desplazada por la produccién del resto del mundo.

Los efectos seran, por tanto, inequivocamente negativos.
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1.3.4.Consideracion de un contexto dindmico: efectos sobre el crecimiento [ver tema 3.B.9]

Los efectos dinamicos son aquellos mecanismos activados por el proceso de integracién econémica
que tienen una incidencia sobre las potencialidades de crecimiento econdmico a través del aumento
de la productividad de los factores productivos y/o la acumulacion de factores productivos.

= Algunos de estos efectos dinamicos son:
— Efectos pro-competitivos
— Incremento de la variedad de productos
— Aprovechamiento de las economias de escala y de gama
— Aumento de la inversion

La mayoria de los economistas considera que la integracion econdmica genera crecimiento. Se puede
producir por varias vias. La teoria neoclasica considera que el comercio permite la especializacion
en la produccion de bienes en los que cada pais tiene una ventaja comparativa, lo que permite
aumentar la produccién conjunta. Segtin esta teoria, los incrementos debidos a la integracion son
puramente temporales, pues una vez el shock exdgeno (la integracion) ha impulsado la actividad
economica, ésta vuelve a su senda de crecimiento “estacionario” a largo plazo. Las teorias recientes
explican los efectos sobre el crecimiento via I+D e inversion.

= Para la teoria del crec...

* En cuanto a los efectos de la integracion sobre la inversion, BALDWIN sefala que con el aumento del
tamano del mercado, las empresas de los paises de la union aduanera aumentan sus niveles de
inversion para aprovechar nuevas oportunidades empresariales debido al aumento del tamafio de
mercado.

— La mayor inversion favorece el crecimiento tal y como ponen de manifiesto las diferentes

teorias de crecimiento.

* Ademds, la unidon aduanera favorece también la inversién directa extranjera hacia los paises
miembros de la unidén aduanera, ya que ahora resulta mas rentable el salto del arancel para las
empresas de terceros paises, pues al producir en un pais perteneciente a la uniéon aduanera, una
empresa tiene acceso a un nuevo mercado mucho mas amplio.

— De nuevo, la entrada de inversiéon directa extranjera permite favorecer el crecimiento
economico.

Copiar aqui brevemente el modelo de I+D de Romer o de Grossman y Helpman |
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Aqui se podria mencionar de pasada lo que sucede en otras formas de integracion econdmica. Por ejemplo, mercado comtin

con libre movimiento de factores productivos [ver tema 3.B.18] 0 unién monetaria [ver tema 3.B.17]. Incluso se podrian llegar a

mencionar los efectos de la coordinacion de politicas econdmicas [ver tema 3.B.19].

2. DETERMINANTES DE LA INTEGRACION ECONOMICA:

(POR QUE SE PRODUCE LA INTEGRACION ECONOMICA Y CUANDO ES MAS DESEABLE?

Es necesario hacer el disclaimer que determinantes y efectos son 2 caras de la misma moneda.

» En muchas ocasiones, los efectos son la otra cara de los determinantes, es decir, eventualmente, el
efecto que logra la integracion econémica es lo que determina ex-ante la intencion de un pais de
integrarse. En este sentido, la Teoria de la integracion econémica se ha nutrido de multiples
contribuciones interdisciplinares.

2.1. Determinantes geograficos

2.1.1.;Qué es la Nueva Geografia Economica?

* Es un hecho conocido que la riqueza, la poblacién y el empleo estan distribuidos espacialmente de
forma desigual, tanto a nivel regional como entre paises, concentrandose en diversos lugares y
dispersandose en otros.

— Estos desequilibrios espaciales pueden surgir por dos motivos:
i. Determinantes de “primera naturaleza”: Tienen que ver con la distribucion desigual de los

recursos naturales, asi como con factores geograficos caracteristicos de las diferentes
localizaciones como la presencia de materias primas, la proximidad a vias naturales de
comunicacion (rios, océanos, etc.), el clima, etc.

ii. Determinantes de “segunda naturaleza”: Tienen que ver con el resultado de la acciéon humana

y, principalmente, con factores econdmicos (estructura de mercado, reglas de precios, etc.).
— Ejemplos notables de aglomeracién de la actividad econdmica en determinados lugares geograficos son:
o El llamado “cinturon industrial” en el noreste de Estados Unidos (con una gran atraccién de

actividad industrial alrededor de la zona de los grandes lagos a finales del siglo XIX y principios del XX);

o La cuenca del Riithr en Alemania (como una de las zonas mas industrializadas de Europa)?’; o,

o Mas recientemente, la concentracion de empresas tecnoldgicas en el area de Silicon Valley
en el area de San Francisco.

* La geografia econdmica es el estudio de donde tiene lugar la actividad econémica y las fuerzas que
hay detras de ello.

— La Nueva Geografia Econémica (NGE)?, iniciada por FUJITA (1988), KRUGMAN (1991) y

VENABLES (1996), estudia cudles son las fuerzas que hacen que una pequena asimetria entre

20 Las ubicaciones originales de la industria pesada (Pittsburgh en Estados Unidos, Birmingham en Inglaterra y la cuenca del Riihr en
Alemania), reflejan la necesidad de que la producciéon de hierro y acero tenga lugar cerca de yacimientos de carbén y mineral ferruginoso.
21 Se denomina Nueva Geografia Econdémica ya que BERTIL OHLIN (1933) ya hablaba de teoria de la localizacién y consideraba el papel de la
localizacion y los costes de transporte tanto en el comercio doméstico como en el comercio internacional. Por otra parte, VON THUNEN fue
pionero en el analisis de la localizacion 6ptima de ciudades y HOTELLING en el analisis de la localizacion de empresas.

El tema fue retomado por FUJITA, KRUGMAN y VENABLES a finales del siglo XX. KRUGMAN (1991) defini6 la geografia economica como “la
localizacion de la produccién en el espacio; esto es, la rama de la economia que se preocupa de donde ocurren las cosas en relacién unos
con otras”. Bajo esta definicion, la teoria de la localizacion forma parte del amplio campo de la geografia econémica, un campo que también
incluiria la teoria del comercio internacional como un caso especial.
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dos regiones se traslade en distribuciones desiguales de la actividad econdmica en el largo
plazo. Para ello, se identifican 2 tipos de fuerzas:

1) Las fuerzas de aglomeracion o centripetas: Provocan que la actividad econdmica se aglomere
en determinadas localizaciones (relacionadas con la existencia de un amplio mercado
doméstico, una mayor productividad, etc.)

2) Las fuerzas de dispersion o centrifugas: Son las causantes de que la actividad econdémica se

disperse a lo largo del espacio (como pueden ser los costes de transporte, la congestion, etc.)

* La literatura de la NGE ha evolucionado muy rdpido, pero se podria considerar que sigue en busca
de un marco unificado.
— Los resultados tedricos obtenidos de la NGE son muy sensibles a los supuestos del modelo e
incluso dentro del mismo modelo, diferentes parametros dan lugar a conclusiones muy distintas.
— Esta sensibilidad se ha convertido en una verdadera dificultad para obtener conclusiones en
términos de bienestar, para prescribir recomendaciones de politica econdémica y para evaluar
su validez empirica.

* Los modelos NGE clasicos, recopilados y presentados en el libro de FUJITA, KRUGMAN y VENABLES
(1999), se basan en el modelo de equilibrio general con competencia monopolistica, y unen las teorias
de la localizacion con las teorias del comercio.

— En estos modelos NGE, se asume la existencia de 2 sectores: un sector tradicional (en el que se
produce un bien homogéneo con rendimientos constantes a escala) asociado en los modelos con el
sector agricola y un sector diferenciado (en el que se produce un bien diferenciado con rendimientos
crecientes a escala) asociado con el sector manufacturero como analogia a la concentracion de la
actividad industrial que se originé durante la revolucion industrial, y que, actualmente, se
podria asociar con la concentracion de la actividad del sector servicios en determinadas areas.

2.1.2.Modelo centro-periferia (KRUGMAN, 1991)

Ver GANDOLFO Chapter 16 — pags. 337-348
Idea

* El modelo centro-periferia, desarrollado inicialmente por KRUGMAN (1991), ha dado lugar a una rica
corriente de literatura conocida como New Economic Geography.

— De manera andloga al modelo de KRUGMAN (1979), que mostraba la existencia de comercio
internacional en ausencia de ventaja comparativa, el modelo centro-periferia muestra que
puede surgir aglomeracion incluso en ausencia de diferencias exdgenas entre ubicaciones.

— El objetivo del modelo es responder a por qué y en qué circunstancias, un sector se concentra
en unas pocas regiones dejando al resto de regiones relativamente subdesarrolladas.

Modelo

» Partiremos de los siguientes supuestos:
— 2 regiones (A'y B), 2 bienes (X (bien agricola) e Y (bien manufacturado)) y 2 factores de produccién

(dos tipos de trabajo, uno para cada sector: LX (agricultores) y LY (obreros)).
o El bien X es homogéneo, pero el bien Y es diferenciado.
o Por simplicidad, el trabajo total en la economia (sumando ambas regiones) esta normalizado a 1.
o Agricultores (L*): Una proporcion exdgena trabaja en este sector, que al ser inmévil entre
paises y estar distribuido a partes iguales, sabemos que L = (1 — y)/2 parai = A, B.
e Obreros (LY): Una proporcién exdgena y trabaja en este sector, que, al ser mévil, no
sabemos como se reparte, de forma que en cada momento temporal y , +y, = 7.

¢ Introducimos la notacion A; = y,/y, como la proporcion de obreros en la region.
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— La tecnologia es idéntica entre regiones (para eliminar posibles diferencias exdgenas entre regiones):
o El bien X se produce mediante una funcién de producciéon con rendimientos constantes a
escala que requiere una unidad de trabajo para producir una unidad de producto:

X=(1-9) ; _U ;y) Vi€ (AB)

o Cualquier variedad del bien Y se produce haciendo uso de una tecnologia que da lugar a
economias de escala caracterizada por un coste fijo y un coste variable:
CT=w;-(F+c-q)

— Los consumidores derivan utilidad del consumo de ambos bienes. Sus preferencias de consumo
son tales que gastan una porcidon (1 —y) de la renta en el bien X, y una porcion y de la renta
en el bien Y22,

o El bien Y esta diferenciado y la funcion de subutilidad derivada del consumo de Y viene

o
i -1 o-1
ZykT Vo>1
k=1

o Como ya hemos visto, la principal caracteristica de esta funcion es la preferencia por la

dada por la siguiente forma:

variedad. Como consecuencia de esto, los consumidores elegirdn distribuir cualquier
cantidad del gasto en el mayor niimero posible de variedades.
o Dada la preferencia por la variedad es 6ptimo para las empresas diferenciar su producto del
producto de otras empresas.
o Esta diferenciacion del producto dara poder de mercado a las empresas que podran
explotarlo y fijardn precios mayores al coste marginal.
— Estructura de mercado:

o El mercado del bien X es de competencia perfecta.
o El mercado del bien Y estd caracterizado por competencia monopolistica.
— Movilidad:

o Movilidad perfecta de bienes en el sector X.

o No hay movilidad perfecta de bienes en el sector Y: El bien Y se comercia entre paises a
un coste de tipo iceberg, consistente en que para enviar una unidad del bien de una region
a otra hay que enviar una cantidad 7 > 1 y el resto se derrite. Por lo tanto, los costes de
transportar cualquier variedad del bien Y son (7 — 1).

Desarrollo

Condiciones de equilibrio — Equilibrio instantdneo

* El equilibrio de mercado pasa por 5 condiciones:

1) Vaciado de mercado en el mercado de cada variedad, es decir, en equilibrio, la cantidad demandada

de cada bien, x, se iguala a la cantidad producida de cada bien, g:
Xi =4q;

2) Las empresas maximizan beneficios (que dependen del precio de la variedad, de la funcién
inversa de demanda obtenida del problema del consumidor y de los costes).

3) Condicién de libre entrada: si existen beneficios, entrarian empresas que produjeran nuevas
variedades hasta que los beneficios fueran nulos.

4) Vaciado de mercado en el mercado de trabajo: L = L°P = L =n- (F+c-q)

2 Por simplicidad, suponemos que el gasto en cada bien es igual a la proporcién de personas que trabajan en ese sector.
Podriamos representar las preferencias mediante la siguiente funcién de utilidad [ver tema 3.A.18]:

R f[zy: o 1
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5) Equilibrio en la balanza comercial

* Como decimos, en equilibrio, se igualan las cantidades consumidas y producidas de cada variedad (esta

condicion incluye tanto al bien numerario como a todas las variedades del producto diferenciado):
X=q

* Enel bien X, debido a la estructura de mercado de competencia perfecta, el problema de maximizacion

de beneficios da lugar a que el precio se iguale al coste marginal [ver tema 3.A.16]:

*
= W.:
P, X

CMg=1

— Utilizaremos X como bien numerario y normalizaremos su precio a 1 para que los salarios de
este sector sean también iguales a 1 en ambas regiones.

= Para el bien Y, debido a la estructura de mercado de competencia monopolistica,

— El precio que maximiza el beneficio para una empresa ubicada en la region i aplicado a los

consumidores de la misma regién i es:

pL=op o

ii o ——
mark-up CMg
g

o—1

— El precio que maximiza el beneficio para una empresa ubicada en la region i aplicado a los
consumidores de la otra region j es:
E— . . L. *
pij_ éﬁ (C Wi T)>pii
mark-up CMg

o El mark-up, u, es el mismo en ambos casos, pero el precio de vender afuera es mayor
debido a los costes de transporte que suponen un coste marginal adicional de producir en
el extranjero.

— Los beneficios vienen dados por:
i =pyq—w; (F+cq)
donde g es la produccioén total de la empresa, incluyendo la porciéon usada como coste de
transporte.

* Para el bien X, suponemos libre entrada al mercado, tal que los beneficios serdn cero en todo momento
(1; = 0).
— Ellibre comercio del bien X lleva a la igualacién del precio de A entre regiones (ademds, como

hemos mencionado, utilizaremos X como bien numerario y normalizaremos su precio a 1 para
que los salarios de este sector sean también iguales a 1 en ambas regiones).

* En el caso del bien Y, también suponemos libre entrada al mercado, lo que implica que los beneficios

seran cero en todo momento (7; = 0)%:

)
gr=x"=—(0

— La produccion es la misma para todas las empresas en cualquier pais, por lo que no utilizamos
subindice.

2 Esta condicion sale de las siguientes operaciones:
71=p-q—(c-q+F)-w=O=>q'(p—6-w)=F-wﬁq=(F-w)/ p —cw ﬁq=(F-w)/<C-w-(%—l)>ﬁ
s

—[=Fe =) _

—cw
0
El nivel de produccion es el mismo para todas las empresas en cualquier region, por lo que hemos obviado el subindice.
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* El mercado del bien X es muy sencillo. Necesitamos un trabajador para producir una unidad de X,

por lo que cada pais produce de forma que:

T-y)
2

* En el caso del mercado del bien Y, la demanda total de obreros en cada pais se obtiene de multiplicar
la demanda de obreros de una empresa por el nimero total de obreros en el pais:
ni (F+c-q)
— La oferta total de obreros del sector Y en la region esta dada por la porcion de obreros del

sector Y en esa region, multiplicado por el nimero total de obreros en la economia:

V.
1

n-(F+c-q)=A-y Vie(AB)
LP s
— Reemplazando la produccion de equilibrio, q*, en esta ecuacion obtenemos:
0= Airy
' F-o

— Por lo que el nimero total de variedades en el mundo sera:

% * * AA ' y /\B ' )/ )/ % * * 7/
Ni=matm=pot gy = Wt de) g =N =mtm =5
=1 por definicion
— Esto implica que la proporciéon de produccion de la region i en el sector Y es:
n; ;
N* Ty

Dindmica hacia el equilibrio

* Hasta aqui hemos alcanzado las condiciones de equilibrio. Pasamos a introducir dindmica al modelo
para analizar la dindmica de la economia hacia ese equilibrio. Los flujos migratorios otorgan al
modelo un componente dindmico representado por la evolucién de la proporcion de trabajadores
en cada region, A;, a lo largo del tiempo.

— Consideremos 4; el flujo migratorio hacia la region i en un momento del tiempo y tomemos a la
region A como region de referencia. Entonces, la migracion hacia la regiéon A vendra dada por:
A= wa(Ag) —wp(Aa)
donde w; es el salario real?* en la region i.

* Llegados a este punto podemos estudiar la dinamica del sistema. En cualquier instante, el valor de
A4 estd dado y con él podremos obtener los salarios nominales y los precios, con lo que tenemos los
salarios reales. El diferencial de los salarios reales determinara el flujo migratorio (1), que dara
lugar a un nuevo valor de A,, y asi sucesivamente hasta alcanzar algun equilibrio. Este equilibrio
puede llegar por 2 vias:

— Se han igualado los salarios: Nos referimos a este caso como configuracion geografica dispersa

porque ambos bienes son producidos en ambas regiones.
— Todos los obreros se han movido a la misma regién: Nos referimos a este caso como la configuracion

geografica centro-periferia, ya que la region donde estan todos los obreros acumula toda la
produccién del bien manufacturado (centro industrial) y la otra region solo produce el bien
agricola (periferia agricola).

2 w; es el salario real en la region i:
w;
T p M. py
Py P/
donde P; es el indice de precios de todas las variedades en la region i.

Wi
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Mecanismos de dindmica hacia el equilibrio
* Ahora pasamos a ver las diferentes condiciones bajo las cuales obtenemos uno u otro resultado.

— Para entender la logica del modelo partiremos de una situacion simétrica, en la que las dos
regiones son idénticas, A; = 1/2. En esta configuracion simétrica cada region es una réplica
exacta de la otra.

— Introducimos un shock en esta configuracion mediante un cambio exdgeno en A; y
estudiaremos los mecanismos que pueden llevar a otros cambios enddgenos en A;.

* Distinguimos 3 mecanismos:
i) Vinculacion de la demanda (Demand linkage): Este mecanismo opera a través del efecto del cambio

exogeno en A; sobre el gasto.
e Un aumento de A; causa un aumento en el gasto total de la region i y una disminucion
del gasto total en la otra region.

A pesar de que este cambio tiene la misma magnitud absoluta, el efecto neto es un

aumento de la demanda de variedades producidas en la region i y una disminucién de la

demanda de las variedades producidas en j debido a que p*. > p;. por los costes de
ij il

transporte. Este efecto a veces es conocido como home-market dominance.

De hecho, como la demanda aumenta en i y disminuye en j, los precios del bien

manufacturado aumentan en 7 y disminuyen en j.

Lo mismo sucedera con los salarios, que son una proporcion constante del precio.

Por lo tanto, ceteris paribus, aumenta el diferencial de salarios reales y por lo tanto impulsa
una mayor migracion hacia i (A; aumenta endogenamente — Mecanismo de aglomeracion)®.
ii) Vinculacidn del coste de vida (Cost of living linkage): Este mecanismo opera a través del efecto del

cambio exdgeno en A; sobre los precios en la region i.
¢ La perturbacion inicial de A; genera un aumento del nimero de variedades en i (1 n: /N¥).
e Esto causa una disminucién del indice de precios en la region i y un aumento del indice
de precios en la region ;.
e Esto hace que los salarios reales se muevan en direccion contraria.
e Por lo tanto, ceteris paribus, el diferencial salarial aumenta causando un mayor flujo
migratorio hacia i (1; aumenta endégenamente — Mecanismo de aglomeracion).

ii1) Saturacién de mercado (Market crowding): Este mecanismo opera a través del efecto del cambio
exdgeno en A; sobre la competencia entre empresas por la demanda regional.
e La perturbacién inicial de A; genera un aumento del ntimero de variedades en i (1 n; /N¥).

Esto intensifica la competencia para un nivel dado del gasto en la region i, mientras que
relaja la competencia en la region ;.

e Como consecuencia los precios tienden a caer en la region i y a aumentar en la region j

e Lo mismo sucedera con los salarios, que son una proporcion constante del precio.

Por lo tanto, ceteris paribus, disminuye el diferencial de salarios reales induciendo a una
migracion hacia la region j (A; disminuye endogenamente — Mecanismo de dispersion).

% Los costes de transporte generan una causacion circular entre el tamafo de la demanda y la localizacion de las empresas. A mayor
numero de empresas en una regiéon mayor demanda de sus bienes, y a mayor demanda de los bienes de una regién, mayor numero de
empresas se mueven a esa region.
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Perturbacion exdgena 1A;
Mecanismo Efecto Resultado
i Gastoen i y ! Gasto enj = Aumenta la demanda de los

Demand linka qe bienes diferenciados producidos en la region i y por lo tanto su precio y T Ai

el salario (lo contrario en la regién j) = Ta)i y La)j Mecanismos de

aglomeracion
Cost of living linkage tn;/N*= |P;y 1P; = fw,;y lw, 1A,
Market crowdin 1 n; /N*= Aumenta la competencia en la regién i y 1A, Mecanismo de
8 la reduce en laregionj = |w;y Tw, ! dispersion

* La fuerza relativa de estos mecanismos determinara cual es la direccién que tome A; tras el shock y

por lo tanto si llegamos a un equilibrio con configuracion geografica centro-periferia o a un

equilibrio con configuracidon geografica dispersa.

— Esto dependera del valor de 3 pardmetros fundamentales del modelo:

a. Los costes de transporte, representados por 7;

b. El grado de preferencia por la variedad que presenten los individuos, que se vera reflejado

en el mark-up que fija la empresa (¢ = 0/(c — 1)), el cual depende negativamente de o; y

c. La participacion del sector manufacturero en la produccidn total, representado por y.

* Nos centraremos en el efecto de los costes de transporte, ya que cambios en los costes del comercio

pueden ser entendidos como cambios en el grado de integracion entre los mercados, que es uno de

los principales objetos de estudio del comercio internacional y es de gran relevancia en materia de

politica econdmica.

* Vamos a discutir el resultado principal del modelo centro-periferia.

—Para costes de transporte suficientemente elevados, los mecanismos de
aglomeracion son mas débiles que el mecanismo de dispersion y
en el largo plazo se alcanza la configuracion geografica dispersa.

—Para costes de transporte intermedios, existen varias configuraciones

disponibles.

02 0.4 3 6 0y 1
A A,

High trade costs

-0.06 Intermediate trade costs
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—Para costes de transporte suficientemente bajos, los mecanismos de
aglomeracion se imponen sobre el mecanismo de dispersion y en el
largo plazo se alcanza la configuracion geografica centro-periferia.

Low trade costs

Fuente: Gandolfo, G. (2014). Globalization and Economic Geography. En G. Gandolfo, International Trade Theory and Policy (pp. 337-364). Springer Berlin
Heidelberg. https://doi.org/10.1007/978-3-642-37314-5 16

» Para analizar mas en detalle los equilibrios a largo plazo del modelo en funcion de los costes de
transporte podemos recurrir a una medida de libertad comercial, freeness of trade, que combina los
costes de transporte con la elasticidad de sustitucion: C = 7179, De esta forma, esta medida de
libertad comercial esta acotada entre 0 y 1, siendo 0 el valor que representa la imposibilidad de

comerciar debido a unos costes prohibitivos, y siendo 1 la libertad total debido a la ausencia de
costes de transporte.

— Recurriendo a los costes de transporte 7 o a esta medida de libertad comercial, podemos
representar graficamente los equilibrios a largo plazo del modelo recurriendo al grafico
conocido con el nombre de diagrama de Tomahawk.

IMAGEN 10.— Diagrama de Tomahawk para el andlisis del modelo centro-periferia

?\i S

Fuente: Elaboracion propia
* En el eje horizontal se muestra la medida de libertad comercial C, mientras que el eje vertical mide
la proporcion de obreros en cada region, A;. Las lineas solidas representan equilibrios estables a largo
plazo, mientras que las lineas de guiones indican equilibrios inestables a corto plazo.

— Empezando por la izquierda, observamos que cuando la libertad comercial es nula, es decir, si C
es muy reducido, el comercio es prohibitivo, y nos encontramos con el equilibrio simétrico a
largo plazo en el que se da una configuracion geografica dispersa. A medida que va
aumentando el grado de libertad comercial, hay un punto, denotado por C; (break point), en el
que el equilibrio simétrico pasa a ser inestable. A partir de este punto, ante cualquier
perturbacion, los obreros se aglomerardn en una region dando lugar a una configuracion
geografica centro-periferia.

— Empezando por la derecha, observamos que cuando la libertad comercial es plena, es decir, si C
es muy elevado, existe libre comercio, y nos encontramos con una configuracion geografica
centro-periferia. A medida que va disminuyendo el grado de libertad comercial, hay un
punto, denotado por (g (sustain point), en el que el equilibrio de aglomeracion pasa a ser
inestable. A partir de este punto, ante cualquier perturbacion, los obreros se dividirdn de forma
simétrica entre ambas regiones dando lugar a una configuracion geografica dispersa.
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Evidencia empirica

» RICHARD E. BALDWIN y RIKARD FORSLID, en su articulo “The Core-Periphery Model and Endogenous
Growth: Stabilizing and De-Stabilizing Integration” (2004), analizan coémo la integraciéon afecta el
crecimiento y la localizacion industrial (combinando las conclusiones del modelo centro-periferia de
KRUGMAN (1991) y el modelo de crecimiento enddégeno de ROMER (1990) [ver tema 3.A.44] y
proponiendo un modelo en que el crecimiento a largo plazo y la localizacion enddgena son
conjuntamente endogenas).

— El articulo presenta un modelo tedrico y realiza simulaciones numeéricas para ilustrar los
efectos de la integracion. El articulo contribuye a la literatura sobre la geografia econdmica y
el crecimiento enddgeno, y ofrece implicaciones para el disefio de politicas de desarrollo
regional. El articulo es relevante para entender los procesos de integracion econdmica y sus
consecuencias sobre la distribucion del ingreso y el bienestar entre las regiones.

— Las principales conclusiones y hallazgos del articulo son:

o Las politicas de integraciéon que reducen el coste de comerciar bienes favorecen la
aglomeracion y el crecimiento, mientras que las que reducen el coste de comerciar ideas
favorecen la dispersion y la convergencia.

o La aglomeracion tiene efectos positivos sobre el crecimiento en ambas regiones, ya que
aumenta la tasa de innovacién y la difusion del conocimiento.

o La integracion puede tener efectos estabilizadores o desestabilizadores sobre la
distribucién espacial de la actividad econdmica y el crecimiento, dependiendo de las
condiciones iniciales y de las politicas implementadas.

Valoracion

* El modelo centro-periferia es un modelo altamente estilizado.
— Su simplicidad tiene la virtud de remarcar los mecanismos clave que determinan si una industria
se aglomera. Todos los mecanismos son enddgenos y derivados de efecto de la migracion en la
demanda regional agregada, en los indices de precios y en la demanda por la variedad.

2.2. Determinantes politicos: Economia politica de la integracion econémica
* En el momento de iniciar un proceso de integracion el principal, y no tan obvio, elemento a decidir
es cudles seran los socios (partners) que formaran parte de ese proceso.

— En multitud de ocasiones los socios se deciden mas por criterios politicos que por motivos
econdmicos, de ahi que la teoria de la integracién econdémica vaya ineludiblemente ligada a
factores politicos. Con este motivo, este apartado pretende dar un esbozo de los determinantes
politicos internos y externos de la integraciéon econdmica.

» Desde un punto de vista historico,

— Los primeros teodricos de la integracion econdmica planteaban su analisis dejando de lado todo
el espectro de decisiones politicas que conlleva un proceso integrados, ya sea desde sus inicios
con un tratado de libre comercio o con avances posteriores una vez el proceso haya sido iniciado.

o Por ello, no es de extrafiar que la investigacion posterior se haya centrado mas en
incorporar los elementos politicos en el andlisis.

e Este interés por los factores politicos parte de la idea de que sera un politico quien
finalmente firmara un tratado de libre comercio, pudiendo pesar en éste mas los
motivos politicos que los econdémicos a la hora de tomar esa decision.

o Es mds, varios autores argumentan que es precisamente ésta la causa por la que los paises
no avanzan hacia el libre comercio y han de recurrir hacia instrumentos como los acuerdos
comerciales para conseguir potenciar sus relaciones internacionales (en el espiritu del
second best).
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o Quedaria por responder la pregunta: ;Qué factores politicos incentivan (o desincentivan)
a un pais a formar parte de un drea de negociacion?

Son multiples los determinantes politicos que pueden incentivar (o desincentivar) a un pais a formar
parte de un area de integracion.

1. En primer lugar, nos encontrariamos con que un pais pueda ver que, gracias a pertenecer a
una unidén, su poder de negociacion a nivel internacional se veria fortalecido, especialmente
si es un pais pequeno que desea alcanzar acuerdos con un pais grande.

o Cabe mencionar distintos ejemplos en este sentido:

e Los paises integrantes de la Union Europea han conseguido mejores condiciones en
sus negociaciones con otro paises (p.ej. con Estados Unidos).

e Los miembros de la OPEC han podido gestionar de una mejor manera sus estrategias
de produccion de petroleo.

2. En segundo lugar, la propia posibilidad de poder reducir conflictos diplomaticos o incluso
bélicos con otros paises miembros puede alentar a que los paises quieran iniciar un proceso
integrador mas alla de sus bases econdmicas.

3. RODRIK (1995) plantea que el nivel de integracion que al final llevard a cabo un pais con otros es
el resultado de multiples preferencias que se dan tanto por el lado de la demanda (individuos y
grupos de presion) como por el lado de la oferta (i.e. el legislador).

o En relacion a las preferencias de grupos de presion de consumidores y productores:

e Los grupos de presion podrian incentivar o desalentar la firma de un tratado si los
responsables politicos consideran que podrian ganar su apoyo, especialmente si estos
grupos de interés se centran en sectores puramente exportadores o importadores.
Ademas, hay que tener en cuenta que en toda negociacion es muy dificil contentar a todos
los grupos, de ahi que éstos puedan presionar para que se alarguen en el tiempo la firma
de los tratados o incluso queden fuera de la negociacion mas sensibles a estos grupos.

= Varios autores consideran que los grupos de productores pueden llegar a tener mas
peso politico que los grupos de consumidores. Asi, si estos productores producen mas
ineficientemente (mayores costes de produccién) que los productores nacionales,
pueden tener el incentivo a realizar una mayor presion para que no se firmen TLCs
que engloben un mayor efecto de creacidon de comercio y si se firmen TLCs en los
que predomine la desviaciéon de comercio, ya que con ello los productores
ineficientes podrian conseguir que su socio comercial desvie comercio hacia el resto
del mundo y estos puedan ganar cuota en el mercado del socio comercial.

= El poder de los grupos de interés puede ser mayor o menor segun la calidad
institucional de los paises miembros. De este modo, si la calidad institucional llega
a ser muy dispar entre los paises, la propia integracion puede verse danada, pues
podria haber instituciones mucho mds permeables que otras a los grupos de interés,
haciendo que estos paises sean mucho mds proclives a tomar posturas
proteccionistas en la negociacién, o incluso que lleguen a mostrar bajo grado de
compromiso en los acuerdos alcanzados. En esto, el hecho de que los paises
miembros dispongan de regimenes politicos muy distintos puede dinamitar la
propia integracion, de ahi que se tengan que buscar socios de igual régimen politico
y con calidad institucional similar.

= Casos como el origen dispar de los regimenes politicos que conformaban ASEAN
son ejemplificadores de esta situacion, aunque diversas hipdtesis posteriores
plantean que, tras un primer intento fallido de integracién por motivos politicos, un
grupo mas reducido de estos paises puede verse en la necesidad de relanzar la
integracion de una manera mas eficiente y corrigiendo...
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o En relacién a las preferencias de los representantes politicos, cabe remarcar que en todo este
proceso, los representantes politicos se enfrentarian a un trade-off continuo entre ganar el
favor de los grupos de presion o mejorar el bienestar del pais en el largo plazo. De acuerdo
a como resuelva este trade-off, los efectos de la integracion serdn tanto mas cercanos a los
potenciales esperados.

4. Finalmente, la teoria del dominé de la integracion® propone que si se genera un darea de libre
comercio, ello motivara que un niimero cada vez mayor de paises solicite la adhesion al proceso
integrador.

o Existirdn empresas exportadoras a paises del bloque regional que presionaran dado a las
potenciales pérdidas de no pertenecer al bloque (por ejemplo, perjudicados por el proceso
de desviacion de comercio que se genere en el bloque). Por tanto, existirdn “efectos de
segunda ronda” que aumentarian la actividad politica en favor de la integracion y
favorecerian el crecimiento del bloque regional.

3. METODOLOGIA EMPIRICA DE LA INTEGRACION

* Los analisis empiricos en el campo de la teoria del comercio internacional pueden dividirse en
2 amplias categorias:

— Evidencia empirica dedicada al andlisis positivo: Dedicada al contraste de la validez y la capacidad

predictiva de las teorias positivas que buscan explicar los intercambios comerciales.
— Evidencia empirica dedicada al andlisis normativo: Busca conocer el impacto de diferentes hechos,
mayoritariamente cambios en la politica comercial, sobre variables comerciales relevantes

(flujos de comercio e inversiones, PIB o bienestar).
o Aquinos centraremos en la segunda categoria, pues lo que buscamos es conocer los efectos
de cambios en la politica comercial.

* Numerosos analisis empiricos han tratado de cuantificar los efectos de la politica comercial. Como
reiteran muchos autores, este analisis cuantitativo se ha acelerado en época reciente gracias no solo a
los avances de la teoria econdmica sino también a una mayor disponibilidad de datos estadisticos y
a un significativo aumento en la capacidad de computacién de los ordenadores y desarrollo de
programas informaticos. Los 2 enfoques de andlisis cuantitativo mas utilizados hasta fechas recientes
para la explotacion empirica de politicas comerciales han sido los modelos de equilibrio general
computable (Computable General Equilibrium, CGE) y los modelos de gravedad (gravity models).

— Las diferencias principales entre ambos modelos se pueden resumir, de manera muy sucinta:

o Los modelos CGE son modelos con una base tedrica de equilibrio general que permiten
hallar el efecto que tienen perturbaciones (como cambios en la politica comercial) sobre un
conjunto de variables (enddgenas), tanto para un analisis ex-ante como ex-post .

o Los modelos de gravedad son modelos estadisticos que en principio carecen de un modelo
tedrico subyacente?. Sus resultados se refieren al efecto de perturbaciones eminentemente
sobre los flujos comerciales en un analisis tipicamente ex-post.

— Entre la literatura empirica para el caso espafiol, cabe destacar:
o Respecto al enfoque de los modelos CGE, existen estudios centrados en la liberalizacion de

los aranceles con respecto a la comunidad econdmica europea. El andlisis de BAJO RUBIO
y GOMEZ PLANA (2005), refleja significativos incrementos en el PIB y el bienestar
agregados derivados del Mercado Unico, asi como un efecto positivo en la balanza
comercial. No obstante, encuentran efectos contractivos sobre la produccién de algunos

2 La teoria del dominé también es a veces conocido como efecto bola de nieve.

27 No obstante, como sefialan COSTINOT y RODRIGUEZ-CLARE (2014), “the times are a-changin”, es decir, si bien los modelos de gravedad
surgieron, con la aportacion seminal de TINBERGEN (1962), como “atedricos”, meramente descriptivos o carentes de un modelo econémico
subyacente, en la actualidad se ha demostrado a partir del andlisis de EATON y KORTUM (2002) que pueden inferirse fundamentos
microeconémicos de las ecuaciones de gravedad.
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sectores concretos en ciertas simulaciones, asi como una reduccién del empleo agregado y
el consiguiente ligero aumento de la tasa de desempleo, por lo que abogan por las
necesarias politicas de acompafiamiento que facilite la reasignacién de recursos.

o Respecto al enfoque de la ecuacién de gravedad, también han sido aplicados a la integracion

de Espana en Europa. SANZ (2000) halla que la reduccién de barreras arancelarias propicio
un incremento relativamente mayor de las importaciones, lo que no es necesariamente
perjudicial para el bienestar general.

* Mas recientemente puede decirse que ha tenido lugar un cierto proceso de convergencia de ambos
enfoques empiricos, CGE y gravedad, a través de los denominados “nuevos modelos cuantitativos
de comercio” (new quantitative trade models o NQTM), siguiendo el trabajo tedrico de ARKOLAKIS,
COSTINOT y RODRIGUEZ-CLARE (2012) y el trabajo empirico de COSTINOT y RODRIGUEZ-CLARE (2014).

1,

— Los “nuevos modelos cuantitativos de comercio” son aquellos modelos de gravedad con

fundamentacion microecondmica que aceptan una amplia diversidad tanto de estructuras de mercado

como de otras microespecificaciones subyacentes.

o Su objetivo ultimo de obtener un modelo de tamafio mediano (ni tan parco como una ecuacién de
gravedad ni tan prolijo como un CGE), de modo que sea lo suficientemente rico como para contener
las caracteristicas relevantes observadas en los datos pero lo suficientemente sencillo como para
identificar creiblemente los parametros clave y comprender la magnitud de sus efectos.

o Una caracteristica fundamental de los NQTM que los ha hecho cada vez mas utilizados en
el andlisis empirico es que estos modelos permiten realizar un andlisis contrafdctico de las
ganancias del comercio internacional.

— El trabajo empirico de referencia hasta la fecha para los paises de la UE es de COSTINOT y
RODRIGUEZ-CLARE (2014). Este andlisis permite valorar directamente las ganancias del
comercio en términos de bienestar, medidas como cambios porcentuales en el nivel de
consumo real®, llegando a la conclusion de que en todos los casos la mayor apertura comercial
generaria ganancias netas de bienestar para Espafia.

‘ Para ampliar este apartado ver tema Miguel Fabian Salazar. |

CONCLUSION

* Recapitulacion (Ideas clave):

— Podemos resumir las ideas de la exposicion en que la integracion econdmica es el proceso
por el cual diferentes paises deciden conformar conjuntamente entidades mas grandes
con el fin de mejorar tanto el bienestar nacional como el del grupo en su conjunto.

— Existen multiples efectos derivados de la integracion que podemos resumir en:

o Efectos positivos:

o Efectos negativos:

e Efectos redistributivos, que se producen a 3 niveles:

= Entre factores productivos, tal y como refleja el modelo de MACDOUGALL.

= Entre industrias, ganando aquellas que sean mas competitivas. Los costes
seran mayores si el comercio que se intensifica es el interindustrial (las
empresas que sobrevivian bajo la proteccion desapareceran ahora,
produciéndose una reconversion), mientras que si el comercio que se
intensifica es el intra-industrial los costes no seran tan acusados (sélo se
produciran fusiones y adquisiciones —racionalizacién del sector-).

2 Se trata de modelos de consumidor representativo cuyos cambios de bienestar se cuantifican a través de cambios porcentuales en el
nivel de consumo real, puesto que estos cambios representan la variaciéon equivalente del shock de politica comercial, en términos de
porcentaje del gasto en consumo previo al shock. Esto es, el cambio en el bienestar se expresa como cambios porcentuales de renta real
que el consumidor representativo estaria dispuesto a aceptar en lugar de la realizacién del shock.

32/34



3.B.10 Teoria de la integracion econdmica. Victor Gutiérrez Marcos

= Entre paises, pudiendo darse una concentracion internacional de la actividad.
e Transmision del ciclo econdmico mds rdpida, pudiendo acentuar los picos y valles.
e Efecto desbordamiento de las politicas econdmicas nacionales.
e Pérdida de soberania economica.

* Relevancia:

— En conclusion, hemos visto como en términos generales, los procesos de integracion
economica tienen efectos positivos sobre el bienestar por cuanto se acercan a la asignacion
de libre comercio.

— No obstante, los acuerdos de integracién econémica no dejan de constituir situaciones de
second best, puesto que el libre comercio sigue representando la situacion de first best.
En cualquier caso, la dificultad para alcanzar acuerdos multilaterales bajo el auspicio de
la OMC ha llevado a esta institucion a permitir acuerdos de integracion econémica como
excepcion al principio de la Nacion Mas Favorecida. Acuerdos de integracion que en los
ultimos afios han seguido proliferando.

= Extensiones y relacion con otras partes del temario:
— ¢Y qué nos dice la evidencia empirica sobre el caso de la Unién Europea?

o Los primeros estudios en este ambito para la UE, realizados en los afos 60-70, solian
estimar ganancias positivas de la integracion, aunque pequenas.

o Posteriormente, en los anos 80, la Comision Europea encargé a un grupo de expertos
dirigido por PAOLO CECCHINI la evaluacion del coste que supondria para Europa la
no consecucion del mercado tinico. A diferencia de los estudios anteriores, este
informe si tuvo en cuenta los efectos dindmicos, concluyendo en 1988 que la realizacion
del mercado tnico tendria los siguientes efectos en el plazo de 6 afios:

Aumento de la actividad econdmica de un 4-5 % del PIB comunitario.

Creacion de casi 2 millones de puestos de trabajo.
e Disminucion de la inflacion de 6 puntos porcentuales.
¢ Impacto positivo sobre el comercio internacional de en torno al 1 % del PIB.
e Reduccion de los déficits publicos de en torno a 2 puntos porcentuales.

— [Tema 3.B.16]

= Opinién:

* Idea final (Salida o cierre):

— https://www.wto.org/english/forums e/debates e/debate3 e.htm

— En definitiva, existen muchos determinantes y efectos de la integracion econdémica. Sélo
mediante el conocimiento y el estudio de éstos podremos comprender mejor la teoria de la
integracion econdmica.
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